
PITCH CANEVAS

La solution

Les bénéfices

L’appel à l’action
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Quel est le problème / ou la situation 
problématique ? 

Comment vais-je l’expliquer ?

Quelle est la solution que j’apporte ?

Comment vais-je l’amener ? (transition 
avec le problème)

Quels sont les bénéfices de ma
solution ?
Comment vais-je les présenter ? 
(transition avec la solution) 

Quelle est l’action que je souhaite déclencher ? 

Le problème2

L’accroche1
Quel est  mon message clé  ? Comment vais-je le dire ? (humour / chiffre étonnant / 
citation / anecdote) ?


